Objet :

Il s’agit de la création d’une unité de :

«Conditionnement de 'huile d'olive en partenariat avec les centrales d’'achat sous des marques de
distributeur (MDD) & promouvoir».

Dans notre étude, nous nous intéressons au conditionnement de I'huile d’olive vierge et extra -vierge.
Actuellement, le marché de I'huile conditionnée ne dépasse pas la part de 5% des huiles commercialisées.

I-) Terrain et constructions:

- Batiment industriel : 1 500 m2 couverts sur un terrain de 2 000 m2.

II-) Equipements nécessaires :

Les équipements nécessaires pour cette unité sont les suivants :

1 Aménagement
2 Cuves de stockage en inox de réception et d'alimentation
3 Cuves de stockage en inox a doubles parois
4 Filtre presse
5 Chaine de convoyeurs
6 Machines de conditionnement et mise en bouteilles
7 Capsuleuses
8 Etiqueteuse
9 Unité de regroupement de bouteilles (Sur - emballage)
10 Matériel de contrle qualité
11 Transformateur et installation électrique
12 Chariot élévateur et transpalettes
13 Bascules de pesage
14 Matériel informatique
15 Logiciel de gestion

16 Camionnette
111-) Emploi :

Une telle unité emploie :
- 1ldirecteur, 1 administratif, 1 financier et 1 commercial.
- 2 chefs de postes, 6 techniciens et 8 ouvriers qualifiés,
Soit au total : env. 20 personnes.

IV-) Matiéres premiéres et consommables :

- Huiles vierges et extra - vierges
- Emballages (bouteilles en verres)
- Utilité (Eau, énergie, air comprimé)

V-) Capacité de production :

Nous considérons une unité qui ferait le conditionnement de 60 bouteilles / h (sur la base de bouteilles de 1
litre), soit :
60 I/h * 8 heures * 2 postes * 80% * 280 jours = environ 215 000 litres / an.



VI-) Process de fabrication :

-1- Réception de I'huile vierge et extra vierge

-2- Soumission de I'huile au contrdle qualité

-3 — Conditionnement en bouteilles (25 cl a 1 litre)
-4- Regroupement et livraison

VIl-) Le marché et la clientéle :

Le principal producteur d’huile d'olive au niveau mondial est 'Espagne (45 a 50% de part de production).
Aussi, ajoutons que les centrales de distribution espagnoles et italiennes dominent le marché international.
Il serait opportun de s'orienter davantage vers I'export en huiles conditionnées, sous des marques de
distributeurs espagnols et italiens.
La cible pour la présente unité serait :

e Local : 30 %.

e Export: 70% (sous des marques de distributeurs).

VIII-) Produits / Prix :

La commercialisation se ferait sous des marques de distributeurs (Espagnols, Italiens) qui maitrisent
davantage le marché (bouteilles de 25 cl a 100 cl = 1 litre).

Selon nos investigations, le prix de vente moyen du litre d’huile d’olive « vierge — extra vierge » conditionné
serait d’environ 4.500 dinars / litres.

Le chiffre d'affaires serait de (Cf. $ V) : 4.500 dinars /litre * 215 000 litres / an =

Environ 970 000 dinars / an.

IX-) Schéma des investissements :

Schéma d'Investissements et de Financement
Investissements Montants Financement | Montant
Capital
Terrain En location a (40%) 340 000
2 000 dinars /
Génie Civil mois CMT (60%) 490 000
Aménagement 30 000
Equipements industriels 537 000
Equipements informatiques 7 000
Logiciels 6 000
Chariot élévateur et
transpalettes 45 000
Matériel utilitaire de transport 25 000
F.A.D. et A.T. au Démarrage 80 000
Fonds de roulement 100 000
Total : 830 000 830 000




X-) Exploitation prévisionnelle et rentabilité :

Exploitations prévisionnelles

Désignation Année-1| Année-2 | Année-3 | Année-4 | Année-5 | Année -6
C.A. Local 290 304 304 819 320 060 336 063 352 866 370510
C.A. Export 677 376 711 245 746 807 784 147 823 355 864 522
Achats d'Approvisionnements

Consommés 483 840 508 032 533 434 560 105 588 111 617 516
Marge sur colt matiére 483 840 508 032 533 434 560 105 588 111 617 516
Charges de Personnel 138 125 145 031 152 283 159 897 167 892 176 286
Dotations aux Amortissements et

aux Provisions 128 550 128 550 128 550 97 550 97 550 83 550
Autres Charges d'Exploitation (Y

compris loyers 101 414 105 285 109 349 113 617 118 098 122 803
Résultat d'Exploitation 115 751 129 166 143 251 189 041 204 571 234 877

Charges financiéres nettes
(Tenant compte d'un CMT
d'investissement = 490 000

dinars) 56 217 50 071 37134 26 900 18 902 11 454
Résultat des activités ordinaires

Avant Impét 59 533 79 095 106 118 162 141 185 669 223 423
Imp6ts sur les bénéfices 5 358 12 655 16 979 25943 29 707 35748
Résultat Net de I'Exercice 54 175 66 440 89 139 136 199 155 962 187 676
Cash-Flow 182 725 194 990 217 689 233 749 253 512 271 226

Le taux de rentabilité interne (T.R.l.) serait & 19% compte tenu du tableau précédent d’exploitations
prévisionnelles.
Le « Pay-back » (actualisé ; Taux = 9.5%) est de 4 ans et 5.5 mois.

Xl-) Conseils :
e (Euvrer pour un partenariat international (commercial).
e Mettre en place des systémes de tracabilité et de H.A.C.C.P.
e Former le personnel en technologies d’hygiéne alimentaire et de conditionnement.
¢ Larentabilité serait meilleure les premiéres années en choisissant de réaliser le projet dans une

zone d’avantages fiscaux et financiers.





